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Forbjud Aktieindexobligationforsaljningen till smasparare

Privata affarer och Placeringsguiden har i de se-
naste numren bade redovisat statistik som visar
att aktieindexobligationer som grupp ger dalig av-
kastning och haft en runda bordet- diskussion for
och emot produkten. Givetvis ar foretradarna fran
storbankerna for aktieindexobligationer. De tja-
nar lika mycket pa denna produkt som att silja
fonder men slipper den allt hardare kritiken mot
deras hoga fondavgifter och att deras fondproduk-
ter egentligen ar dolda indexfonder. Avgifterna i
en aktieindexobligation ar inbakade i paketet och
spararna ar alltid néjda for de far alltid tillbaks
sina pengar.

Aktieindexobligationer ar nu sa accepterade att
hardsiljande forsakringsformedlare far kunder att
salja sina aktiefonder och kopa produkten. Ge-
nom att lagga in aktieindexobligationerna i en ka-
pitalférsakring kan de totalt tjana 7-8 % pa varje
krona som de far kunden att investera. Detta ar
anledningarna till att svenska sparare koper en
dalig produkt fér 100 miljarder varje ar.

Det riktiga radet ar givetvis att vilja aktie- och
ranteprodukter i relation till den riskexponering
man vill ha mot aktiemarknaden. 90 % rantor och
10 % aktier ger samma risk som en aktieindexo-
bligation och ett battre utfall nar aktiemarknaden
gar ned, ar lika eller gar upp lite. Aktieindexobli-
gationen ger battre utfall om aktiemarknaden gar
upp vilket mycket var situationen 2003-2006 nar
produkten okade alltmer i popularitet. Men om
man hade haft en hogre exponering mot aktie-
marknaden genom att ha rena aktieprodukter, un-
der denna tidsperiod, hade man tjanat annu mer
pengar pa sitt sparande. Féretridarna for aktiein-
dexobligationer sager att man, med en begransad
risk, fatt en hog avkastning pa sitt sparande. Men
om man hade prioriterat lag risk kunde man kopt

en rantebarande placering som ocksa alltid ger
tillbaks hela insatsen men da far man ocksa ran-
ta pa pengarna. | aktieindexobligationen gar
hela ranteintikten at till att kopa optionen, de
hoga avgifterna till "radgivarna” och dem som
satter ihop produkten. Om man velat ta risk
och varit siker pa att marknaderna skulle ga
upp kunde man ju kopt optioner for hela spar-
beloppet och istillet fatt avkastningar pa 1000
% pa insatt kapital pa nagra ar. Notera ocksa
den dolda risken i aktieindexobligationen, att
utstillaren gar 6ver styr eller att de underlig-
gande "sakra” placeringarna, som till exempel
amerikanska subprimelan, inte ar sa sakra.

Men “radgivarna” i finansbranschen som egent-
ligen ar saljare foredrar att salja komplexa pro-
dukter med hoga avgifter an att ge rad som
innehaller enkla produkter med laga avgifter
som rantefonder.Alla “radgivare” far ju 50 % el-
ler mer av avgifterna pa sina rekommendationer.
Da en option ar ett dyrt och oerhort komplext
instrument, som inte en normal sparare begri-
per, borde aktieindexobligationer endast fa sal-
jas till kvalificerade placerare. Bara for att man
doljer komplexiteten i ett paket gor det inte
produkten enklare aven om den ar latt att salja
for att ”man far alltid tillbaks sin insats”.

Per H. Borjesson
Ordforande Spiltan Fonder
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